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territorio Ecco ileader in impianti elettrici, demolizioni, tecnologia sottoprodotti animali e trasporti matittimi

Puglia,

quando la tradizione s1 sposa con la qualita

Alla base del successo ¢’¢ un percorso formativo che ha catattetizzato gli anni di attivita delle imprese

Indeco, 40 anni di risposte innovative

mw Specializzata nella pro-
duzione di martelli demolitori
idraulici, la Indeco ind SpA
ha puntato da sempre sulla
capillarita delle reti di vendita e
di assistenzapost vendita, ma
anche sulla qualita del suo uf-
ficio progettazione e sviluppo.
Questi i requisiti che le hanno
consentito di aprirsi al merca-
to internazionale e di diventa-
re in breve tempo un leader
a livello mondiale nel settore
della demolizione. Oggi la
societa vanta partnership in
gran parte d'Europa, Est Eu-
ropa, Estremo Oriente, Africa,
Medio Oriente, Centro e Sud
America. In altri Paesi invece
ha scelto di essere presente
con filiali dirette, Indeco North
America (Stati Uniti e Canada),
Indeco Australia (Oceania),
indeco UK, ‘Indeco de Mexi-
co, Indeco Brazil ed a breve
Indeco India. Limpegno nel-
la ricerca di un prodotto che
avvantaggiasse gli utilizzatori
dal punto di vista della produt-
tivita, della resa, della durata,
della facilita di manutenzio-
ne e dei costi di gestione, ha
condotto nel 1986 I'azienda a
brevettare, sul mercato inter-
nazionale, il primo “Martello

Intelligente”, in grado di modu-
lare frequenza e potenza del
colpo in relazione alla durezza
della roccia.

Nel 2008 Indeco frantuma
ogni record realizzando, per
la seconda volta nella storia
della demolizione, il martello
idraulico pitl grande del mon-
do (record ancora oggi im-
battuto). Va detto anche che
negli anni a seguire Indeco ha
realizzato una cospiqua serie
di prodotti specifici per la de-
molizione: Frantumatori Fissi
e Rotanti, Pinze Idrauliche
Multifunzione, Pinze Demoli-
trici-Selezionatrici, Compatta-
tori Idraulici,-Boom System e
Cesoie Idrauliche. Nel 2016,
per i primi 40 anni della sua
storia, Indeco ha scelto di re-
alizzare una serie di racconti
che vedono protagonisti i suoi
prodotti migliori. Storie di la-
vori e di valori. Nascono cosi
le “IndecoStories”, che rendo-
no straordinario quel che po-
trebbe sembrare ordinario e
che, proprio per questo, vale
la pena di raccontare. Tutte le
clip sono visibili sul sito www.
indeco.it, oltre che sulla pagi-
na Facebook e sul canale You-
Tube dedicati. »*

Premiazione in occasione dei 40 anni di attivita

1995, la
Penta System con sede a
Modugno (Ba) e unita opera-
tive a Faenza (Ra), Giussano
(Mb) e Torino, ha alle spal-
le un lungo know-how nella
progettazione, realizzazione,
manutenzione di impianti elet-
trici civili e industriali nonché di
impianti a fluido, meccanici, di
condizionamento, carpenteria
metallica e macchine prototipi-
che. 'azienda & protagonista
anche nel settore degli impianti
derivanti da fonti rinnovabili, in
particolare riguardo al fotovol-
taico, cogenerazione, trigene-
razione e biomasse. «Abbiamo
sempre ritenuto  essenziale
puntare sulla formazione e sul-

wwm  Costituita nel

la specializzazione del nostro

personale, in conformita ad
un sistema di gestione della
qualita aziendale e nel rispet-
to del’ambiente (SO 9001,
ISO 3834, ISO 14001, OHSAS
18001, EN 1090, SOA) - spie-
ga Salvatore Chionno procura-
tore della Penta System — cosi
da assicurare una competenza
approfondita in ogni settore».

Non. a caso oggi la squadra
Penta System vanta al suo in-
terno uno staff altamente qua-
lificato composto da ingegneri

- Penta System, il valore dell’esperienza

Salvatore Chionno

elettrici, elettronici, meccanici,
geometri e periti, proponen-
dosi come “partner” efficiente,
capace di rispondere a tutte le
esigenze che il mercato nazio-
nale ed internazionale richiede.
La volonta di migliorarsi e di
consolidare la propria posizio-
ne sul mercato, ha spinto la
Penta System a diversificare
ulteriormente le proprie com-
petenze, affacciandosi con
molta determinazione e suc-
cesso nel mercato navale e
del decommissioning nucleare,
ottenendo con quest'ultimo
grandi risultati a livello naziona-
le ed europeo. La filosofia che
ispira I'azienda & ben riassun-
ta nelle parole dello scrittore e
insegnante statunitense Dale
Carnegie: «Non potrai mai rag-
giungere un reale successo a
meno che tu non ami cio che
stai facendo». La forte volonta
della Penta System nella ricer-
ca di nuovi stimoli ed avventure
entusiasmanti ha spinto I'a-
zienda a sostenere numerose
discipline sportive soprattutto
rivolte alla tenera eta, perché
bisogna coltivare la passione, il
rispetto delle regole e lo spirito
di squadra, valori ritenuti fon-
damentali da sempre. 2

Electronic’s Time, formazione e sicurezza

m Da un lato l'esperienza
di una realta che conta circa
50 persone che si occupa
con passione di sicurezza in
maniera capillare sul territorio
italiano ormai da un quarto
di secolo, dall'altro il presti-
gio e la didattica avanzata di
una prestigiosa Universita.
Sono questi gli elementi del-
la sinergia“ tra Electronic’s
Time e |'universita di Bari che
ha portato alla nascita dello
short master in sicurezza e
protezione delle infrastrutture.
«La nostra azienda — spiega
il dottor Antonio Carrieri, che
guida l'azienda assieme a
Martino Carrieri e Marco Oli-
va — oltre ad essersi sempre
contraddistinta nella modali-
ta con cui viene affrontata la
continua evoluzione del mer-
cato e della sua domanda,
con la sua risposta attraverso
soluzioni integrate che facili-
tano ed ottimizzano I'uso dei
sistemi tecnologici preposti, &
sempre stata sensibile al tema
della formazione e con l'avvio
di questa collaborazione con
I'Universita abbiamo puntato
ad una professionalizzazione
del percorso didattico».

Visto il successo del primo

evento, Electronic's Time sta
gia programmando una se-
conda edizione del master per
I'inizio del nuovo anno. Un per-
corso formativo sempre piti
disegnato sulle esigenze di in-
stallatori e ordini professionali.
Il successo di questa partner-
ship e stato sottolineato anche
dal rettore dell'ateneo barese,
Antonio Felice Uricchio, che
ha parlato di eccellenza e di
alta specializzazione. «Abbia-
mo deciso di implementare
I'aspetto formativo — prosegue
il dottor Carrieri — perché il no-
stro € un campo complesso
e in continua evoluzione. Gli
istallatori e i professionisti che
lavorano in quest'ambito han-
no bisogno di tenersi costan-
temente al passo con i tempi
e con tutte le normative vigen-
ti. Quindi, ancor pit grazie a
questo percorso formativo,
Electronic's Time si conferma
come partner d'eccellenza
per quanti vogliono portare a
termine un lavoro di qualita».
Una strategia vincente per I'a-
zienda di Martina Franca, che
punta a crescere sempre pit
e consolidare il proprio ruolo
nell'lambito del panorama na-
zionale ."

A. Carrieri Legale rappresentante, M. Camen e Marco Oliva

Qualita Loconte

Costantino Loconte
w= E una storia di tradizioni
e passione quella che anima
Ia Loconte Srl di Modugno.

E il 1974 quando Costantino
Loconte fonda la ditta I.S.A.
(Industria Sottoprodotti Ani-
mali) assieme alla moglie Ro-
saria Cervellera. Ancora oggi,
dopo 42 anni, I'azienda non
ha cambiato la sua mission:
effettuare la microraccolta
dei sottoprodotti di origine
animale, il tutto con 14 mezzi
propri che coprono un rag-
gio di 80 chilometri quadrati
nella provincia di Bari. Uno
degli aspetti che alla Loconte
non & mai cambiato & la spa-
smodica ricerca della qualita,
cosi da competere sempre ad
altissimo livello. Non a caso il
signor Loconte, animato an-
cora oggi dalla stessa pas-
sione di 42 anni fa, ha scelto
nel 2000 di non entrare nella
raccolta delle carcasse intere
di animali e lasciare I'azienda
ad operare solo ed esclu-
sivamente con materiale di
categoria 3. Per Lavorare nel
rispetto della certificazione in-
tegrata ambientale la Locon-
te Srl ha anche deliberato un
investimento di 600mila euro
destinato all'innovazione degli
impianti. Sempre e solo nel
segno della qualita. .®

Rotta per I’Albania

== Lo scorso anno i passeg-
geri trasportati da Bari da e per-
I’Albania furono complessiva-
mente 761mila. «E tutto lascia
prevedere che a fine 2016 toc-
cheremo quota 900mila». A so-
stenerlo & Pier Paolo Santelia,
amministratore dell'’ agenzia
marittima P. Santelia che dal
1995 gestisce i traghetti di di-
verse compagnie di navigazio-
ne (dal 2008 in particolare della
Adria Ferries) per il servizio di
trasporto passeggeri e merci
che ogni giorno collega il porto
di Bari con quello di Durazzo
(con il raddoppio delle corse
nel periodo estivo) ma anche
da Ancona e Trieste sempre
verso |'Albania. Un servizio in
costante crescita, anche per-
ché la zona a Sud del Paese
per il mercato italiano &€ in pieno
sviluppo dal punto di vista turi-
stico. In passato I'azienda, nata
nel 1995, si e occupata anche
della gestione dei collegamenti
via mare da Bari verso la Grecia
e il Montenegro. «ll traffico ver-
so I'Albania, per cui il porto di
Bari e leader assoluto in Adria-
tico - conclude Santelia - pud
essere essenzialmente diviso
in due parti: in estate prevalen-
temente passeggeri sia etnico
che turistico; d'inverno princi-
palmente commerciale. =
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